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A TARGYALASI JATSZMA - TRENING TEMATIKA

IDO TEMA Tréneri eszkoztar
08:30 — 09:00 START UP Bevezet6 beszélgetés
o Megérkezés, k6zos kaveézas, networking
09:00 — 09:15 BEVEZETES Bevezet6 beszélgetés
e Bemutatkozas parokban, majd széban
kinek mit jelent a beszerzés?
09:15 — 09:45 Uzleti targyalasi jaték Uzleti targyalas
e Felkésziilés, targyalas, majd a targyalas | csapatban
elemzese
o A MIERTEK?” felfedezésének modellje.
(A 360 fokos vizsgalat)
o A vdllalati dontéshozatal pszicholdgidja
09:45 - 10:45 Targyalasi stilusok és motivaciok Workshop és tréneri
prezentacio gyakorlati
e Milyen stilusu targyaldpartnerek vannak? példakkal
e Mikor torekednek a cégek a WIN-WIN-
re?
e Hogyan éplil fel a sikeres targyalas? (A
b2b targyalas lépései)
10:45 - 11:00 KAVESZUNET
11:00 - 11:30 A BESZERZO DNS-E Workshop és tréneri
e  Mimotivalja a beszerzéket? pr,ezgantécié gyakorlati
e A3 csapas kivédése példakkal
e Hogyan épitsem fel a targyalast ,3D-
ben”?
11:30 — 12:15 Uzleti targyalasi szimulacié 1. rész: A Uzleti targyalas és
meglévo beszallité kivaltasa mélyelemzés
e Targyalas TCO (teljes koltség) (Schneider Electric)
modellben
12:15-13:15 EBED
13:15 - 14:00 Uzleti targyalasi szimulacié 2. rész: A Uzleti targyalas és
meglévo beszallito kivaltasa mélyelemzés
e A zaras (Schneider Electric)
14:00 — 14:45 B2B targyalasi stratégiak Workshop és tréneri
 Atargyalas eleje, kozepe, vége (zarasi | prezentacio gyakorlati
technikak), kifogasok kezelése példakkal
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e Zarasi technikak
14:45 - 15:00 KAVESZUNET
15:00 — 15:30 A DONTESHOZOK KEZELESE Workshop
e A dominas targyald jellemzéi
e Hogyan targyaljunk sikeresen dominans
targyalokkal?
o Avizié felépitésének technikaja
15:30 — 16:30 Uzleti targyalasi szimulacié 3. rész: A Uzleti targyalés
dontéshoz6é meggyodzése
o Felkészulés, targyalas, majd a targyalas
elemzése
16:30 - 17:00 A tréning zarasa




