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Sales Al Gyakorlatorientalt
Workshop

Al & Go-to-Market megoldasokkal felépitjuk az uj B2B Ugyfélszerzod,
hunting sales rendszeredet

Célpiac & Kutatas

®
Ertékesitési Tolcsér

Outreach & Kampanyok

Sales Automatizacio

e



Modul 1és 2: Al Alapok & Célpiac és
kontaktkutatas

(© 09:00-11:00
Modul 1: Al értékesitoknek

e GEO: hogyan ajanljon teged az Al?

e Azbx értékesitési tolcsér

felépitése

e C(Claude Al: Projektek, Cowork,
Konnektorok

Modul 2: Célpiac &
Kontaktkutatas

e A dontéshozatali kozpont

megfejtése

e Digitalis targetalas

e A dontéshozd megtalalasa: Claude,
Lusha, Apollo, LeadConact



.
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Modul 3: Outreach
Stratégiak

11:00 - 12:00

Adok-adok-kapok

Ertékalapu kapcsolatfelvétel, amely bizalmat épit bejutas elétt

4 )
Vizeses strategia
Csatornakon ativeld, egymast erésito érintkezési pontok
sorozata
- /
4 )
Magas konverzioju iizenetek
Szemeélyre szabott, valaszra 6sztonzé kommunikacié minden
csatornan
- J

Tobbcsatornas kampany

E-mail, LinkedIn, telefon: az dsszehangolt bejutasi kampany
felépitese



Modul 4: Sales Automatizacio

Apollo
(email
sequences)

Automatizalt rendszer, emberi érintéssel

e Apollo & Lusha — adatgazdagitas és szekvenciak

e Clay — dinamikus listakezelés és személyre szabas

I
@

Clay Sal LBAsCantact e LeadContact — Claude Al integracio
(data ales (CRM
enrichment) Automation integration)

e LinkedHelper2 — LinkedIn outreach automatizalva

[ Aceél: skadlazhato rendszer, amely naponta Uj
lehetéségeket hoz — manualis munka nélkal.

LinkedHelper2
(LinkedIn
automation)

Claude Al
(Al-powered
messaging)




A tréner: Mathe Albert Eduard

B2B iizletfejlesztési szakérto, tréner
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Ev tapasztalat

Multinacionalis vallalatoknal szerzett
sales és vezet(i gyakorlat

A vallalati Uzletfejlesztést valddi, él6 tapasztalatokbdl tanultam. Az elmult 23
évben vezet6ként dolgoztam olyan vilagvezet6, multinacionalis vallalatoknal,
mint a Capgemini(IT tanacsadas), Ericsson és Nokia Networks
(telekommunikacio), Nokia (mobil) és Manutan (ipar, kereskedelem).

Vallalati Uzletfejlesztés és strategiai értékesités temaban rendszeresen

képzek vallalkozoi és vallalati csapatokat Sales és Uzleti Mastermind
programok keretében.

Referenciak (valogatas): Balliuff, Wenglor, Turck, Comforth Informatika,
Felder Group, Tech-Con, Haffner Pneumatika, Apple, Yettel, Vodafone,
Nestlé, Konica Minolta, XEROX, Wolters Kluwer, VCC Live, Chemaxon, Arval,
Iron Mountain, DS Smith Packaging, Yusen Logistics, Leier, Somfy,

Profession.hu Zrt. és még tobb mint 50 hazai és nemzetkozi vallalat.



