A LINKEDIN AZ UZLETFEJLESZTES FERRARIJA! Egy olyan eszkéz &ll a rendelkezésedre, amely lehetévé teszi a
szamodra, hogy rendkivul hatékony médon, kézvetlenul kapcsolatba kerulj a potencialis tgyfeleid fontos szerepléivel!
Jelenleg a vilagon ez a logjobban mikodé online Uzleti és kapcsolatfejleszté portal, ha rajtam mulna kotelezévé tenném a
hasznalatat minden vallalati Gizletfejlesztésben dolgoz6 szakembernek.

Miért prébalkoznal hideghivasokkal, amikor hasznalhatsz egy sokkal nagyobb konverziot biztosité eszkdzt? Miért
kinlodnal a recepcios munkatarsakkal, az info@ kdzponti emailcimmel, amikor a fontos emberekkel kézvetlenil is
kapcsolatba Iéphetsz! S6t, ha Ggyes vagy, még azelétt ismerni fognak, hogy kapcsolatba Iépsz vellk! Mindez a
rendelkezésedre all, neked egy dolgot kell tudnod: AZ UZLETI KOZOSSEGI MEDIAT JOL HASZNALNI!

Ez a legfontosabb! Ha nem szakszerlien vagy stratégia nélkul csinalod, nemcsak hogy nem leszel eredményes, de még
artani is fogsz magadnak és a cégednek. P o4
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A szeminariumon lépésrél-lépésre haladva meg fogom mutatni neked azokat a technikékat és médsiereket, amelyek
segitségével gyorsitopalyara allitod a céged Uzletfejlesztését. Nem elméleteket fogsz tanulni, hanem konkrét, a
gyakorlatban is alkalmazhat6 stratégiakat!



MIT FOGSZ MEGTANULNI
EZEN A SZEMINARIUMON?

v Hogyan TALALD MEG a potencidlis ugyfeleid dontéshozoi
v' HOGYAN EPITSD FEL PROFI MODON A SZEMELYES PROFIL
v Hogyan épits fel OKOS PARBESZEDEKET a fokusziigyfeleiddel?
v Hogyan szerezz |JJ L EADEKET tobblépéses kampanyok segitségével?
v Hogyan érd el, hogy a fokuszuigyfelek TALALKOZNI is akarjanak veled?

v" Hogyan A LINKEDIN SALES RENDSZERET, a
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A NAP PROGRAMJA

09:00 — 10:00 BEVEZETES
MARKETINGET AZ ERTEKESITESBE! A LINKEDIN 4 SALES RENDSZER
BEMUTATASA.

10:15-11:15 A PROFILOPTIMALIZALAS TORVENYEI
CEGES ES EGYENI PROFILOK, SHOWCASE OLDALAK KEZELESE
(POZICIONALASI STRATEGIAK)

11:30 - 15:00 A KAPCSOLATFELVETEL TORVENYEI
HOGYAN JUTUNK EL AZ ISMERETLENSEGBOL

A SZEMELYES TALALKOZOIG?2 (KAPCSOLATFELVETEL 3 LEPESBEN).
INTELLIGENS KERESES, SALES NAVIGATOR, LISTAK KEZELESE.

A SZKRIPTEK MEGIRASSA

15:15—17:00 SALES NAVIGATOR ES LEADGEN KAMPANYOK
HOGYAN EPITSUNK FEL EGY LINKEDIN SALES RENDSZERT?2



