
LINKEDIN 4 SALES 
ONLIVE 



HOGYAN ÉPÜL FEL 
A LINKEDIN 4 SALES ONLIVE? 

A PROFESSZIONÁLIS 
PROFIL FELÉPÍTÉSE

BRANDING ÉS
CONTENT STRATÉGIÁK

A FÓKUSZPIAC ÉS A 
FONTOS EMBEREK 

MEGTALÁLÁSA

KAPCSOLAT-
FEJLESZTÉS

TÖBB LÉPCSŐBEN 

LINKEDIN SALES 
NAVIGATOR



ELSŐ NAP

09:00 – 10:00 BEVEZETÉS, ALAPOZÁS
PROFILOK, ELŐFIZETÉSEK, ÜZENETTÍPUSOK,  LINKEDIN ALRENDSZEREK, A SZEMÉLYES PROFILOK 
OPTIMALIZÁLÁSA. A 3+1 LINKEDIN TITOK.

10:15 – 11:15 A KAPCSOLATI HÁLÓ FELÉPÍTÉSE
LINKEDIN 4 SALES ÜZLETFEJLESZTÉSI MODELLJE,  AZ INTELLIGENS KERESÉS, CÉLPIACOK, LISTÁK, 
CÉLSZEMÉLYEK ÉS AZ „OKOS KAPCSOLATFELVÉTEL” LÉPÉSEI. 

11:30 – 12:30 A SZAKMAI BIZALOM MEGALAPOZÁSA
A TARTALOMENEDZSMENT 11 SZABÁLYA, A CÉGES PROFIL ÉS A KÖVETŐBÁZIS NÖVELÉSE. ADOK-ADOK-
KAPOK.



MÁSODIK NAP

09:00 – 09:30 A GYAKORLATI FELADAT ÁTBESZÉLÉSE (OPTIMALIZÁLT PROFILOK)
PÉLDÁK, SZAVAZÁS (JÁTÉK)

09:30 – 10:30 AZ ONLINE/OFFLINE KONVERZIÓ
AZ ÚJ KAPCSOLATOK ÁTVEZETÉSE A SZEMÉLYES TALÁLKOZÓ/ VIDEÓKONFERENCIA IRÁNYÁBA. AJÁNLÁSOK 
KÉRÉSE, KERESZTHIVATKOZÁS, ÚJ KAPCSOLATOK FELKUTATÁSA. SZKRIPTEK.

10:45 – 12:00 A LINKEDIN SALES NAVIGATOR
ALAPOK, LEADEK KERESÉSE,  ACCOUNTOK, CÍMKÉK, LISTÁK KEZELÉSE. 

12:00 – 12:30 HOGYAN ÉPÍTJÜK BE AZ ÉRTÉKESÍTÉSI STRATÉGIÁNKBA? 
LINKEDIN PLAYBOOK, KEY ACCOUNT MANAGEMENT, NAPI/HETI TEVÉKENYSÉGEK.  


